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                    李佳琪带货技巧

实李佳琦成功源团队销售流程销售技巧客户心态促单技巧

确处非法理解学复制李佳琦许难学李佳琦

带货播变更优秀完全行

文四部分13 点入手李佳琦团队直播带货优秀处进行解析分

：

1）销售准备（3 点）

2）客户心理（4 点）

3）销售技巧（4 点）

4）收单细节（2 点）

注：文写作意学研讨直播带货技巧防止文中涉物带必纠纷隐患

文中涉具体品牌国家明星姓名均做码处理

 销售准备

孙子兵法讲夫未战庙算胜者算未战庙算胜者算少算胜少算

胜况算销售真正面客户时候客户面前分秒表现会少影响次成败

带货直播理播团队事前准备样影响直播间带货成交率

1 销售辅助道具准备

里指商品身更表现商品卖点道具销售中销售工具：

需谈价格优势展示折力度时候助理会出计算器

谈产品某明星款助理会出准备幅片

需演示单购买时助理会出手机 pad演示单步骤界面

销售程中实素没法完全掌控客户情绪竞争手表现……

事前准备销售员完全掌控销售成功正面推动积极作够展

示产品优势销售工具远仅张嘴说天花乱坠更客户信服2 推荐重心：卖点准备

产品卖点果销售产品卖点讲客户面前时间

均分配结果会产品会显庸反没亮点销售结果会

太

李佳琦款产品推荐时候提炼出两推亮点会

限分钟亮点讲透种花样表现方法佐证观点动观直播

户

李佳琦会什方法佐证呢？

会亲试

会展示产品成分讲解专业名词

会讲解化妆中问题技巧知识

会讲事周围历商品背景事

会团队助理事配合化妆做试验

会趣味试验展示商品核心卖点

……总李佳琦发力点会集中商品卖点力形式会力图样

减少观众重复观感均晚推荐二十款商品款商品 510 分钟时

长力度款款售罄形式减少重复感直播变趣

3 亢奋播状态准备

李佳琦直播会发现时刻处种亢奋状态理性李佳琦没必

音量讲推荐词毕竟带着领夹麦现实中次充满激情卖力推荐总

会更愿意停留分钟时实受前售产品吸引仅仅激情感

染尤播钱名高频次热情状态场直播

实更难事情

反观冷清直播间偶然进入发现播没精采者没互动然

留住

二 客户心理心理学高手定做销售销售高手定握客户心理高手

四种心理李佳琦直播技巧中常常

1 众心态

种社会动物需安全感众家起家选样会

极满足心理需商家卖产品利心理屡试爽李佳琦直播

间会常听诸说词：

款产品前直播间已卖 10 万套……

产品开卖前已 10 万加购（提前添加购物车）……

产品前已卖 10 万套零差评……

款产品 X 国药妆销量排名第……

销售推荐词引发众心理李佳琦会抽奖方式黏住观众营造直播间火爆气氛

创造更容易引发众效应氛围李佳琦直播间常见抽奖方式两种：支付宝口令红包

直播间评区截图直播开播时候会固定抽奖外中间抽奖时间段

固定开始时抽奖吸引第波老观众准时直播间营造开播火氛围

中间时间固定防止羊毛定时撸羊毛想中奖安心着直播吧

着着说定没忍住买……（偷笑）2 塑造专家形象（意见领袖 KOL）

重决定时候愿意参考专家意见户相信专业水更容

易卖出更产品李佳琦精心造设方美妆领域专家

李佳琦直播间常会听化妆护肤方面专业知识讲解：

遮瑕两种种点状遮瑕种片状遮瑕点状遮瑕脸（处

省略具体描述）情况时候应该（处省略具体描述）解决片状遮瑕

脸……时候应该……粉饼散粉区：散粉什什情况（处省略具体描述）解决问题

粉饼……时候应该……

诸类知识性容恰观众需会愿意予更耐心聆听播讲解类

容程建立观众心智中专家形象程外讲解时专业名词术语

样显专业水高够专业够通俗易懂白话观众听明白问题什样

应该做解决

3 明星效应：明星效应核心卖种实现

没办法拥某明星车子房子容颜名气……少努力拥

支款口红帽子面霜……

许明星款更漂亮……样更容易成功赚更钱……

客户样心态明星款话术说屡试爽问题太

某明星款话术客户心理已定免疫力李佳琦讲明星款

会出示证佐证言非虚

4 李佳琦款：敢压信保证

李佳琦直播间李佳琦款成直播间强推荐词背

敢压信产品担保敢出皮肤健康产品担保更重表

明产品者身份接描述观众更容易播做立

场消费者更容易相信播描述

然款话术便相压李佳琦身信着李

佳琦知名度越越粉丝越越款价值会越越

款说法李佳琦直播间晚会李佳琦脸试产品团

队事脸试产品甚李佳琦妹妹妈妈会偶尔成试模特核心传达李

佳琦售产品信心种信心会换取观众信终转化销量三 销售技巧

述李佳琦销售技巧诸鉴学方列举条：

1 种趣味实验演示

增强观众产品信心真演示外李佳琦直播间种趣味实验展示产

品核心卖点相关特性

诸图：

洗面乳泡泡然出泡泡放枚硬币泡泡塌说明泡泡致密细腻

粉饼第滴水水珠会渗入粉饼甚粉饼水会散掉说明粉饼隔水性

（容易汗水掉）

粘勾吊哑铃+桶纯净水（解释吧想表达什清楚吧）趣味实验直观表现产品核心卖点外身趣味性会直播间变活跃

直播变趣粘住户户停留时间越长越产生消费

2 善表达：讲事做类讲场景

会讲事做类讲场景说词更加穿透力爱听事销售讲事

客户感受会觉直接推销更容易接受销售事讲客户愿愿意听

重更重推进销售关正推荐产品核心卖点关

：李佳琦讲次史前例低价会讲：

价格X 产品总部（国外）老板知道亲电话中国总裁

说行卖价格卖价格办？中国老板说：没办法已答应李佳琦次卖完价格

卖价格……

讲样事起直接说：历史低价更感染力？

李佳琦想说款护肤水皮肤修复力强讲样事：

国家古代皇室出外仗负伤会回泡水里头养伤……

神奇皇室疗伤水做出护肤水趣？

做类样简单快速效客户知道产品特色

李佳琦会说：

化妆棉中爱马仕……

立刻观众 get 款化妆棉特点——类商品中处高端位置

介绍款化妆品品质高端方

什讲场景？描述商品场景客户思维带入场景中客户觉

种情况商品会方便

面两例子：

李佳琦卖驱蚊贴会说：朋友晚出玩贴袜子避免蚊子咬腿……

李佳琦卖帽子会说：

果楼买菜时候懒化妆戴帽子……

通讲述场景调动客户想象力促成转化单

3 放价格价值优势

销售喜欢卖价格优势产品什？卖啊清楚知道价格

低出善产品选参物放价格优势

李佳琦做呢？

卖咖啡会 711 便利店价格卖牌化妆品会线专柜价格……

参物款商品现实中价格较贵方价格作够更显著

展示李佳琦直播间价格优势然老传统李佳琦常会图真相产品直接出减钱折扣采赠品方式予优惠李佳琦会

赠品克重折算成线实体店零售价进行计算消费者觉

包装赠品变现获史前例力度折扣

述放价格优势技巧李佳琦常种放产品价值技巧笔者觉眼前

亮笔者做链接法放价值

李佳琦卖款价格点贵高级化妆棉会说：

牌化妆品时候定化妆棉……前销售点贵化妆棉牌化妆品链接起美眉觉：种化妆棉然

贵搭配牌化妆品起更省者效果更结果相节省牌化妆

品浪费反省钱

4 善销控握节奏

销控控制销售节奏营造火爆销售场面李佳琦直播间商品逐步架

 A 商品备货 1 万套第次架 1000 套秒光千套秒

光……

样处理解两条：

第营造架款短时间秒光火爆氛围

试想果架 1 万套1 分钟卖掉 1000 套相卖掉 10果先行架

1000 套变成架 1 分钟全秒光感觉者火爆？

种火爆氛围带动观心态观众决心单

第二处调动户抢心态

抢购稀缺时候数量限唤醒脑中关安全

怕失怕错优先级远远高东西底

东西底划算划算类理性思考饥饿营销屡试爽源原

四 收单细节1 消单顾虑：

销售难时刻恐怕收单时刻

解决买单顾虑常见方法消费者出现犹豫时候销售洞悉消费者

疑问动讲出消费者顾虑问题消费者放心解答

李佳琦直播间常会听：

孕妈妈放心……

朋友放心……

话作非买单户锁定孕妇朋友身安全特殊

严格需求孕妇朋友群体说明正售卖产品——安全刺激

推动更普通消费者放安全性刺激性顾虑立刻单

消买单顾虑李佳琦做法会劝新粉丝确定否适粉丝

谨慎单第次少买点

道角度讲：销售商业老客户满意做长久老客户满意

会带复购会介绍周围成客户处珍惜商誉利

利

术角度讲直播间面十万百万客户真诚反够

客户安心单佳策略2 关注单流程

李佳琦直播间晚会次听李佳琦厌烦讲解单流程：

先领 40 元优惠券然单时候数量填 2填 2  10 件10 件手价 88 元……

时助理会手机 pad 展示：里领优惠券单界面样……

厌烦讲解演示作两：引导单行动二排单程中客户熟悉操

作隐患

引导单行动客户产品没太抗拒时候验销售会适时做动作

起推作促客户完成购买步直播间李佳琦单流程讲述

起作相信美眉时候李佳琦充满磁性声音中点商品链接点

优惠券点立购买填数量点确认……

排单操作中障碍站客户角度防止某客户熟悉网购操作面百万

晚千万甚数千万销售额时候怕 1熟悉操作单失

败带损失数十万

做销售做商业说户买单问题永远问题

问题户法买单带损失输家永远

五 结尾结销售身逻辑没变客户身需求没变客户选购商品途径变销售推荐

产品战场变带货播销售原理核变新玩法种新玩法

优秀销售优秀带货播极赋

新模式赋

前 TopSales精力时间限提升产限天直播模式

 TopSales 力百倍千倍甚万倍放

整团队赋：

现整团队十甚百数分析粉丝运营成体系成链条带货

播服务协助放销售力

供应链赋：

优秀带货播强带货力反求游厂家予更折扣

专属遇通种独家价格优势吸引更粉丝获取更销量粉丝数行业

位形成供应链优势销售业绩优势正循环

李佳琦技巧绝仅仅文讲实带货播技巧特色长

远没达成统套路实说明行业处高速发展前期未定会更特色

技巧播出现
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                    网红直播带货助力消费扶贫调研报告据统计，2019年直播电商市场规模已经到达4338亿元，预计2020年行业总规模还将继续扩大。不少直播平台和电商平台都在大力发展直播电商购物模式。2020年疫情...
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                    带货直播主播薪资管理体系    主播薪酬管理制度    一、总则  公司为提高主播人员的工作积极性，规范和加强管理，优化薪资结构，现将主播薪资制度调整如下。 二、目的  为不断提高为不断完善直...
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                    电商达人直播带货活动执行方案一、活动目的	1、通过网红主播/明星进行直播，直接触达消费者端，迅速提升店铺流量，直接带动店铺商品销售转化。2、检验直播带货销售模式与传统营销模式对店铺/商品受众的...
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                    带货直播脚本范文1为什么跟电视购物学直播带货？尽管电购面向中老年人销售高价产品，无即时互动；直播面向年轻人销售平价产品，有即时互动…但两者都是隔着屏幕卖货，而且电购一年隔着屏幕卖货300多亿，...
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                     “直播带货”经验交流座谈会发言材料
                


                
                    直播带货是互联网+技术与传统产业深度融合的典型代表，有着积极作用。一是激发了市场活力，畅通了经济循环，刺激了居民消费；二是保住了市场主体，拓宽了就业渠道
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                     102条微信招生技巧干货
                


                
                    102条微信招生技巧干货微信已经是一种生活方式，每个人都在用，每个企业都发现微信的巨大能量，教培业也不例外，几乎所有的培训学校都使用微信在招生、家校沟通等运营的各环节。今天，我就将微信使用过程...
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                     安琪食品商业计划书
                


                
                    商  业  计  划  书深圳安琪食品有限公司摘   要企业类型：中外合资企业所属行业：食品行业行业地位：行业的领先者（产品、市场与技术）经营宗旨：以高品质的产品，更好地满足国民生活。核心技术...
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                     2018年麦琪的礼物读书笔记3篇
                


                
                    麦琪的礼物读书笔记3篇本文目录1. 麦琪的礼物读书笔记2. 《麦琪的礼物》读书笔记3. 小学麦琪的礼物读书笔记　　范文一　　这篇小说的情节并不复杂：圣诞节快到了，一对恩爱的小夫妻想互赠礼物。但...
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                     带货效应下对电子商务模式影响分析-以鞋圈为例
                


                
                    随着电子商务的蓬勃发展，互联网技术的不断进步以及大数据化智能化的推广，近年来我国电子商务可谓是多元化的发展。电子商务模式的千姿百态是顺应社会潮流的发展，一些新元素的注入，如：社区化、探索化、社交...
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                     在“直播带货”电商技能人才培训班上的讲话稿
                


                
                    在“直播带货”电商技能人才培训班上的讲话稿为贯彻落实国家和省市关于大力发展电商、加快培育经济新动力的决策部署，结合县委、县政府关于推进农业供给侧结构性改革和消费扶贫等重点任务，我们专门在县委党...
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                     抖音电商网红直播带货活动策划及执行方案范本
                


                
                    电商直播网红带货活动策划及执行方案==本文档为Word版，下载后可任意编辑修改==一、活动目的	1、通过网红主播/明星进行直播，直接触达消费者端，迅速提升店铺流量，直接带动店铺商品销售转化。2...
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                     以货易货合同
                


                
                    以货易货合同　　合同编号：__________________　　甲方：__________________　　乙方：__________________　　为了保障易货交易的顺利进行，确保易...

                


                
                    
                       12年前   
                    
                    526   
                    0 
                    

                


            

        

        
            
                
            

            
                
                     供货订货交货合同
                


                
                    供货订货交货合同
需货方：
供货方：
根据甲乙双方协商规定，甲乙双方本着平等互利，共同发展的原则，经双方友好协商一致，特订立本供货订货交货合同书，以共事遵守。
第一条：供货产品规格明细...

                


                
                    
                       13年前   
                    
                    13783   
                    0 
                    

                


            

        

        
            
                
            

            
                
                     师徒带教之带教老师总结
                


                
                    师徒带教之带教老师总结本文从网络收集而来，上传到平台为了帮到更多的人，如果您需要使用本文档，请点击下载按钮下载本文档（有偿下载），另外祝您生活愉快，工作顺利，万事如意！　　师徒带教之带教老师总...
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                     社交技巧之说话的技巧
                


                
                    社交技巧之说话的技巧　　如果你能和任何人继续谈上十分钟并使对方发生兴趣，你便是很好的交际人物了。因为任何入这范围是很广的，也许是个工程师，也许是个法学家，或者是个教师，或者是个艺术家，或者是个...
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